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€ 13 miljard
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Gemiddelde woonkosten huishouden laag inkomen

<- hoog                 energieperformance            laag ->

energy-poverty grens



KLIMAATVERANDERING



VERGRIJZING











ENERGIE GEBRUIK – GEMIDDELD HUIS NL
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+30%

+30%

24 uur opslag

buurtbatterij

Vehicle-to-Grid

MICRO-GRID Building Environment



HET NIEUW ENERGIELANDSCHAP

- MINIMALE WARMTEVRAAG
- ALL ELECTRIC – DC
- BUURTOPSLAG
- GRID ONAFHANKELIJK 
- SLIM
- SLUITENDE BUSINESSCASE
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DRIE UITGANGSPUNTEN

BUSINESS CASE IS SLUITEND

GEGARANDEERD NUL OP DE METER 

TEVREDEN BEWONERS





It’s about innovation
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20 jaar 
later





sloper

recycling

Grondstoflev.

bouwproducent

groothandel

prefabbouwers

aannemer

BEWONER
bank / financier

makelaar

gebouwbeheer

advisseurOVERHEID

BOUWINDUSTRIE

PROCES

installateur

onderaannemer eigenaar
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constructeur

architect
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bouwmanager

PARTIJEN IN DE BOUWINDUSTRIE

WOONINDUSTRIE













INVESTERING

EXPLOITATIE

INVESTERING

EXPLOITATIE

ECONOMISCHE KLANTWAARDE

ECONOMISCHE KLANTWAARDE
TOTAL COST OF OWNERSHIP

TRADITIONEEL KANS

ENERGIE



OPDRACHTGEVER AANNEMER



AFNEMER AANBIEDER

behoefte

oplossing

- Gegarandeerde prestatie

- Lage prijs / hoge kwaliteit

- TCO benadering



Afnemer aanbieder

businesscase



FABRIEK GARAGE

KLANT

Mobiliteitsdiensten
Verkoop
Reparatie
Onderhoud

Product
Marketing

LEASEMAATSCHAPPIJ



FABRIEK GARAGE

KLANT

Woondiensten
Verkoop
Reparatie
Onderhoud

Product
Marketing

Bouw / Installatie / Onderhoud

LEASEMAATSCHAPPIJ



FABRIEK LEASEMAATSCHAPPIJ GARAGE

KLANT

Woningen Reparatie
Onderhoud

Product
Marketing

Verkoop

LEASEMAATSCHAPPIJ



SCHAAL

GARANTIES

CONDITIES

LAGERE PRIJZEN

BETERE KWALITEIT
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Roossendaal 2010

Kerkrade 2011

Apeldoorn 2012

60.000

Deal SV 2013

Na 11.000!!!
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PRICES INCL. BTW KEUKEN/ BADKAMER







De Energieneutrale businesscase

electra gas investeringsruimte

1500 1000 € 30.145,00 

2000 1500 € 42.235,00 

2500 1700 € 49.130,00 

3000 2200 € 61.218,00 

3500 1700 € 55.995,00 

4000 2500 € 73.227,00 

NCW Huidige energierekeningVerbruiksscenario’s 



FUNDERING VAN STROOMVERSNELLING

1.Business case
Wat is het maximale investeringsplafond voor geschikte 
woningen om 5,25% rendement voor corporaties te 
garanderen?

2. Prestatiegarantiecontract

Bouwbedrijf en corporatie spreken de prestaties  en het 
meten van de prestaies af.

3. Woonbundel

Welke energiedienst krijgt de huurder voor de 
servicekosten?







WAAROM 0-3-60

• Lokt innovatie uit

• Creëert BC

• Eenvoudig uitlegbaar

• Simpel te garanderen / monitoren

• Potentieel in 13 mjrd

• Draagt optimaal bij aan CO2 doelen



ENERGIENOTANUL

gerealiseerd!







The King of the building industry

IS PART OF THE 
SOLUTION



ONTWIKKELINGEN

- Industrialisatie

- 3D Print

- Smart Home

- Synergie in Businessmodels

- LEGO











W-HOUSE











@greenspirator

www.greenspirator.com

www.energiesprong.nl


