
Wat zijn de pluspunten van 

ketensamenwerking?

• Er zijn veel interne quick wins te 
behalen. Bijvoorbeeld op het gebied 
van materiaalkeuze en logistiek

• In de praktijk wordt al met vaste 
partners gewerkt

Wat zijn de zwaktes van 

ketensamenwerking?

• Vaste partners worden telkens 
opnieuw ‘uitgeknepen’

• We communiceren één stap omhoog 
en één stap omlaag. 

• We zouden meer kennis moeten 
vergaren van de 2e en 3e schil

• We accepteren geen kritiek van 
anderen om faalkosten te 
voorkomen

• We schaken op (te) veel borden, om 
er zeker van te zijn dat de 
orderportefeuille gevuld blijftWelke kansen moeten we 

aangrijpen?

• Als we de klant van de klant 
begrijpen (of zijn financier), dan 
kunnen we betere producten leveren

• Betere producten leveren een 
hogere bedrijfswaarde en betere 
toekomstvastheid

Wat bemoeilijkt deze kansen?

• Het is een tijdrovend pad om tot 
meerjarige samenwerking te komen

• Werken aan vertrouwen en 
transparantie vergt een boel lef
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